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”北から南から、食品メーカー様や豪商旗艦パートナー様との

絆を紡ぎ、明るい未来と希望をもたらすかわら版”

2．【豪商】 カスタマイズ事例

3．【豪商】 導入事例のご紹介

1．【豪商】 新機能リリース情報

【対象ユーザ情報】

●業 種： 業務用食材卸、冷凍調理食品製造販売、

水産加工品製造販売 等

●会 社： 中国地方

【お客様からのご要望】

半製品の推移表も出力できるようにしてほしい。

製品原材料在庫推移表から出力できる帳票に半製品在庫推移表を追加。

品目台帳の品目区分が「仕掛品」として登録されている品目を対象に、

日別の在庫推移表を出力。

・製品原材料在庫推移表

・会社基本情報

会社基本情報の伝票入力期間（過去）について、権限が「管理者」の

ユーザーに限り最長12ヵ月前まで伸ばせる機能を追加。

※注意事項※

伝票入力期間（過去）の変更はその都度弊社やパートナーなどに

ご依頼いただく必要がありましたが、その手間をなくす事を目的

とした対応になります。但し、お客様自らで伝票入力期間（過去）

を延長する際には以下2点についてご理解いただいたうえでご利用

いただくことを推奨いたします。

①不必要な期間の延長はご遠慮ください。

②やむをえない理由により期間を延長された場合は、必要な操作を

終えられましたら必ず元の期間に戻して下さい。

会社名 株式会社 日鰹 設立 1964（昭和39）年11月 満足度 満足　／　ほぼ満足　／　普通　／　やや不満　／　不満

事業内容
業務用および家庭用の鰹節・

削り節鰹だしの製造販売
URL https://nikkatsu.jp/ 理由 過去データへのアクセスが可能。遅延が少ない。在庫管理が可能。な点

キャッチコピー

導入時期 2022年1月 オプション 製造管理、会計連携

導入時・導入後の感想

「豪商」に関する満足度

豪商が食品業界に特化したシステムで競合との比較においてコストを抑えることができた点。また、IT導入補助金も活用して

さらに、導入コストを抑えることができた。

現在は販売管理は豪商で稼働できているが、在庫の精度向上と製造管理をどのように活用していくかが課題です。オプション

含め全体の稼働率は25％ぐらいとなっており、まだまだ活用範囲を広げていくため、体制を整えて取り組む予定です。

全国各地から仕入れた節を削ってお客様へお届けするだしのスペシャリストとしての審美眼と味覚を研ぎ澄まし、

本物の味わいをひたすらに追求し「日鰹なら何か提案してくれる」

だしに関することなら何でも相談に乗ることをモットーにお客様のご要望に柔軟に対応をされている会社です。

お客様プロフィール

お客様紹介文

導入内容

課題／要望・導入効果

本物の味わいを時代に即した形で、日本へ、世界へ。

導入前の課題／要望 　導入効果

以前は伝票発行システムと在庫管理システムを別々で導入

入力端末が２台限定だった

入力データの出力が限定的で活用しずらかった

ロット別に売上と在庫が連動して管理でき、業務効率が向上

入力端末を４台にして入力作業を分担できるようになった

データ出力の自由度が格段に上がり、経営判断のスピードも

速くなった

導入（入れ替え）のきっかけ・豪商導入の決め手

日鰹のすべての節は、国内加工のものだけを使用。生産者の顔が

わかるから安心です。さらに時間・手間・工夫を惜しみなく注ぐ

ことで、他では真似のできない削り節が生まれます。

【業務用事業】

うどんだし、そばだし・そばつゆ。ラーメン用だし、食堂・居酒屋

向けだしの商品開発・供給、食の新規メニュー、だしを使った洋食・

中華メニューの開発提案、学校給食へのだし、食品メーカー様への

だし素材の供給

【 日鰹スタンダード 】

・伝承 人とのご縁を大切にして、かかわる人の幸せ

を第一とする。

・感謝 日本の食の原点、ほんものの味を子どもたち

の未来につなぐ。

・挑戦 磨き抜いた伝統技術を生かし、つねに新たな

提案に挑む。

提供パートナー：明星コンピューター(株) ／大阪府

お客様名： （株）日鰹様／大阪府／事業内容：業務用および家庭用の鰹節・削り節鰹だしの製造販売
お客様より情報提供いただきましたので、ご紹介致します。導入事例


