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〝豪商旗艦パートナー様を紡ぎ希望をもたらすかわら版〟
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２０２０－２０２１年度の豪商アワードを受賞されたパートナー様をご紹介します。

（株）システムニシツウ様 ＜ 福岡県 ＞大 賞

１．２０２０－２０２１年度 豪商旗艦パートナー様向け支援事業報告 【期間：2020年8月-2021年7月末】

１）パートナー様へのご支援実績

②営業支援（弊社HPへの問い合わせ～パートナー様への顧客紹介）

①営業支援の実績（デモ・打合せなど）

⑤技術者育成支援

■弊社小野による営業支援分 ■弊社佐々木による営業支援分

③豪商旗艦パートナー・オンライン会議 ④豪商旗艦パートナー・オンライン勉強会

創研情報（株）様 ＜ 東京都 ＞準大賞

●（株）アルスノヴァ

＜大阪府＞

●明和コンピュータシステム（株）

＜栃木県＞

●ＮＥＣソリューションイノベータ（株）

＜東京都＞

他、殊勲賞を受賞された

パートナー様
殊勲賞

対応も重要な受注要因となってきておりますので、これからもお客様のご要望に傾聴し、柔軟な対応を心がけてまいりたいと

思います。プラネックス様からもリモートでのご支援を多々いただいており、感謝を申し上げます。

今年度より、弊社の組織体制がビジネスＩＴソリューション事業部として営業部門と開発部門が一体となったチーム体制とな

りましたので、豪商プロジェクトのさらなる飛躍に大きく貢献ができるよう引き続きスタッフ一同尽力してまいりたいと思います。

今後とも、プラネックス様をはじめ旗艦パートナーの皆様方にご支援を賜りますようよろしくお願い申し上げます。

2021年度も引き続き準大賞をいただきまして、誠にありがとうご

ざいました。

コロナ禍の中、営業活動には大変苦労をしておりますが、リモート

でのご商談を受け付けてくれるお客様も増えてきており、ビジネス

環境の変化を肌で感じております。

徐々に制限の緩和が期待される中、リモートに頼ることなくお客様

との直接対話を大切に臨機応変に営業活動に励んでまいりたい

と思います。

最近の営業案件では、ハンディターミナルを活用した運用改善の

お話を多くいただいておりますが、お客様の既存運用の理解とご

予算に合わせた段階的な提案、そしてＩＴ導入補助金等の補助金

今年度、パートナーの皆様には豪商事業にお取組みを戴き、またその中で弊社への様々な支援ご依頼を戴きまして心より感謝いたします。今後とも皆様のご期待に沿えますよう、社員一同全力をあげて、

より良い製品づくり（豪商の品質・機能性向上）及び営業・技術両面での支援活動に努める所存でございますので、何とぞ末永くご愛顧くださいますようお願い申し上げます。 （プラネックス 澤田）

アワード大賞頂きありがとうございます。

豪商の取組も13年となりました。大賞というほどの業績ではないと思

いますが、またここにきて製品の改善もV11へ向けてスピードアップ

しているところ、このパワーを活かして大賞にふさわしい業績を今後

作っていければと思います。

競合の少ない素晴らしい製品ですが、やはりプラネックス様を中心

としたパートナー協力あってのビジネスであることは痛感していると

ころです。

この連合軍の結束をさらに強固なものとする一員として、更なる拡販

に向け気を引き締めて取り組んでまいりたいと思います。

今後とも是非ご支援宜しくお願い致します。

続けるために日々精進でございます。

現在の様々な状況が落ち着き、また皆様とお会いできる日を楽しみにしております。

昨年に続き殊勲賞を受賞させて

頂き、ありがとうございます。

弊社が豪商パートナーになり10年

経ちましたが、導入実績（2022年

4月本番稼働、契約済含む）は節

目の2桁10社となりました。更に

他社から紹介で現在１社商談中で

ございます。節目の2桁を通過点と

し目指すは大賞でございます。

更に上を目指すべく、お客様から

信用され信頼を得る会社であり

（株）日情秋田システムズ様 ＜秋田＞殊勲賞

今後とも多くの企業に『豪商』をお使い頂けますよう、導入に力を注いで参りた

いと思っております。

この度は、弊社の『豪商』に関

する取り組みを表彰いただき、

誠にありがとうございます。

今回導入致しました企業様は、

カスタマイズの要求も多く大変

苦労したと、弊社担当者より聞

いておりますが、この受賞により、

社員一人一人の励みになり

ますと共に、より士気が上がる

思いが致します。

（株）流研様 ＜北海道＞殊勲賞



　

先般、釜石市民ホールにてミュージカル「人生はガタゴト列車に乗って。。」が上演され、家族や友人と共に観てまい

りました。内容は劇作家井上ひさしさんのお母さん井上マスさんの作品で勇気と希望の自叙伝をミュージカルにしたも

のです。内容は母マスさんが苦労を背に山形、青森と流れひさしさんと弟を孤児院に預けながら慣れない土建業も。。

最後は当時製鉄所や水産業で活気あふれる釜石に落着き、男社会の中で体を張って商売に奮闘した物語です。ひさ

しさんは当時東京の大学生でしたが一時的に釜石に戻り母マスさんが始めた一杯飲み屋のリヤカーを改造した屋台

を引いたり焼き鳥用の七輪に炭を起こしたりと手伝っておりました。ひさしさんもこの頃を小説にした「花石（釜石）物語」

を執筆して母親のありがたみを記述しております。

本ミュージカルの実行委員会のＮＰＯ法人ガバチョプロジェクト（山﨑眞行さん主幹）の名前は、１９６４年～１９６９年

のＮＨＫ総合テレビ放映の「ひょっこりひょうたん島」の初代大統領ドンガバチョから付けられましたが、資料館には青

春時代のひさしさんが母マスさんに送った手紙など常時貴重な資料を展示しております。。上演時間は約２時間程で

したが、笑いと涙のひとときでした。

編集後記

本題に入りますが今年も２ヶ月となりまして本号が今年の最終号となります。

年６回奇数月の発刊ですが、今年も多くの豪商旗艦パートナーに記事掲載のご協力を

頂戴致しました。快く寄稿戴き深く感謝申し上げます。又コロナ禍においてご訪問を控えた

分オンラインでの会議が大半でしたが多くのご理解を戴き、パートナー様との強い絆を維持

できた事やお客様の導入事例及び運用事例におきましても、多くのご快諾により

貴重な情報を掲載できました事を心より厚く御礼申し上げます。

弊社佐々木が現在取り組んでいるひとつに「カスタマイズ要件のデータベース化」が

ございます。目的は過去の案件のカスタマイズ要件を抽出・整理して、商談案件に最も

フィットする内容を提案し受注・納品のリードタイムを短縮してパートナー様の利便性や

お客様の信頼度を向上させることにあります。背景はコロナ禍での訪問面談スタイルが

制限されましたが、オンライン形式による営業力のハンディを最小限にしてお客様のニ

ーズに短期間に応えることが可能となります。

新年には具体的な発表ができると言っておりましたのでぜひご期待ください。 佐藤

２）豪商 機能追加・改善リリース実績

【送り状データ出力画面】 【請求データ出力画面】

４．「豪商V１０、１１」オンライン勉強会 実施報告及び御礼のメッセージ

テーマ ：豪商V１０（在庫管理／預り処理)機能説明

実施日： ２０２１年９月２２日（水） １４：００～１５：００

講 師 ：豪商ハイブリッド部門 部門長 黒澤

テーマ ：豪商V１１（MultiRow、GrapeCity）説明

実施日： ２０２１年９月２９日（水） １４：００～１５：００

講 師 ：開発エキスパート 佐藤

黒澤より「勉強会」ご参加の皆様へ

この度はお忙しい中、豪商勉強会に参加して頂きありが

とうございました。

今回行った在庫部分は豪商の基本機能の一部でありま

すが、賞味期限設定による賞味期限切れ／予定管理や

発注点管理等、機能的に豊富です。

特にトレーサビリティ機能は豪商の売りであり、お客様に

提案する場合も強い武器となるのでは、と思っております。

預り機能につきましては最近追加された機能で、こちらも

豪商の大きな魅力のひとつです。

これらの機能が皆様の受注のひとつひとつに繋がっていく

ことを期待しております。

拙い説明で御聞き苦しい点もあり申し訳なく存じますが、

最後まで聞いていただき感謝しております。

今回の反省点を生かし、今後の勉強会に生かしていきた

いと思います。

今後の勉強会の参加もお待ちしております。

佐藤より「勉強会」ご参加の皆様へ

今回の勉強会では豪商V11から使用しているMultiRowという

コントロールについて説明させて戴きましたがこちらは１明細分

のデータを複数行で入力できる便利なコントロールです。

今まで豪商の伝票入力系画面では固定されたテキストボックス

等の集まりを表示明細行数分用意し、スクロールバーを横に

付けて、自前でスクロール制御まで行っていました。（これは

まだパソコンのメモリが少ない頃の方法だと思われます）

MultiRowに変わることにより、１明細分のテンプレートを作り、

明細データと連携させることで入力したデータが自動で明細

データに設定され、スクロールバー制御も行う必要が無いので

本当に必要なプログラミングだけでバグも減らすことができ、

見た目も奇麗になります。

導入されているパートナー様は、未だ少ないと思いますが便利

なコントロールですので勉強会の題材とさせて頂きました。

１）オンライン支援取り組み

２．今後の取り組みについて

①パートナー・オンライン勉強会 今後の実施予定

２）V11 リリース予定の機能ご紹介

３．プラネックス社員メッセージ

豪商ハイブリッド部門 開発エキスパート 佐藤 豪商クラウド部門 部門長 藤村

※現時点での予定となっておりますので状況により実施日・内容について変更となる場合もございます。（事前にご連絡いたします。）

※V11のご説明内容は開発状況により内容を決定していく予定です。

豪商ハイブリッド部門の佐藤と申します。

主として豪商V11の開発を担当しております。

豪商V11のプログラミング言語はC#となっておりますが名前からC言

語みたいなので難しいのではないかと思われますがVB.netをやってい

たのであればそんなに難しくありません。私はどちらかというと

Javaに近いと思っています。(JavaもC言語の影響を受けた言語です)

豪商V11ではデータベースアクセス部分をテーブル毎に用意しパー

ツ化することで、メインのプログラムはそのパーツを呼び出すだけ

で済むようにしています。例として売上伝票を登録するパーツを売

上伝票入力、売上伝票振替、一括売上振替から呼び出し、伝票登

録処理の共通化によりコーディングの時間を短縮できます。

V11に関して今後も勉強会を行う予定ですので宜しくお願いします。

豪商クラウド部門の藤村と申します。

主として豪商クラウド販売管理の開発を担当しております。

こちらは和歌山の(株)サイバーリンクス社と共同開発した製品で、主に

小規模事業者を対象としたクラウドサービスとなっております。

基本的に個別のカスタマイズは行わず、現豪商と考え方の異なる部分

もありますが、要望の多い機能は標準として機能追加を検討するなど

ユーザ目線に立った機能拡充や改善を行う予定となっております。

また、販売パートナー様も引き続き募集しております。

デモや説明会（ユーザ向け/パートナー様向け）のご要望がありました

ら対応いたしますのでお寄せください。

ユーザ獲得に向け、引き続き機能と品質の向上に努めてまいります

ので豪商クラウド販売管理をよろしくお願いいたします。

■（V11版）売上伝票入力画面

【V10からの変更点（例）】

■伝票検索

V10）伝票番号欄からの検索画面。（別画面）

V11）上記 +即座に開閉できる検索画面が追加。

■モード切替

・V10）処理モード（登録、訂正、照会、削除）を

選択してから伝票を呼び出して処理。

・V11）伝票を呼び出してから訂正、削除、複写

の操作。（伝票番号も登録時に採番）
■画面全体

・以前からの名残で残っていた、使用されていない項目の排除。

・ユーザー目線で優先度が高い項目順に並べ替え。カテゴリごとに項目配置場所を整理。 ・・・・erc

■（V11版）得意先元帳画面

詳細な情報が把握できる

反面、複雑との意見も多

かった得意先元帳をV11

で改善しました。

売上伝票と入金伝票で

色分けし、伝票合計も明

細と色の濃さを変えるこ

とで伝票間の区切りが分

かりやすくなりました。

また、データ取得の速度

向上がされています。

※この画面からの帳票

発行にはxReportが必要

になるため、次回リリー

ス予定の「売上」関連機

能に含めておりません。


