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　　ＰＡＲＴＮＥＲ Community 北から南から
〝豪商旗艦パートナー様を紡ぐかわら版〟

６月７日に盛岡の岩手県民情報交流センターでの

「いわてICTフェア2019」に豪商を出展いたしました。

多くの企業様にご来場頂き、豪商の説明に関心を

持って聞いて戴いた企業様や学生さんも多く

いました。このような地域に根差した活動にも

積極的に取り組みたいと考えています。

今年も初夏を迎え案件発掘のため全国各地で豪商イベントに汗を流しました。運営関係者の皆様大変ご苦労様でした。

九州エリアの㈱システムニシツウが６月６日福岡・博多で「食品

製造業向けソリューションフェア2019」を開催しました。地域の

取引企業とタイアップした結果、約半日のイベントで７０社以上

１２０人を超える来場者を得ました。説得力のあるセミナーにより

満席状態で独自開催の課題である集客力についても目標を

大きくクリアしました。

甲信越エリアの㈱テクニカルパートナー

が５月１５日「長野しんきんビジネスフェ

ア2019」に出展されました。

開催は１日限りでしたが、事前の案件先で

あった食品メーカーがブースに来られ細か

い説明を受けておりました。

現在見込み客として進行中です。

セミナータイトル

「ＨＡＣＣＰを経営に活かすＩＴ導入」

受付と展示会風景

『２０１９豪商サミットinＴＯＹＡＭＡ』開催につきまして

北陸エリアの㈱ユーコムが「e-messe kanazawa 2019」に出展されました。

５月１６日～１８日までの三日間で４４，５４１名来場したそうです。

見込み客のフォローを万全にお願い致します。

本年の豪商サミットにつきましては６月１７日にご案内申し上げております通り株式会社ユーコム様のご協力の

もと８月２９日に富山市におきまして開催致します。当会議におきましては事務局としては例年〝豪商サミット〟

の定義や目的について考えさせられる重要な行事であります。豪商サミットのことの始まりは食品メーカー向け

基幹システムを販売していくうえで顧客のエリアが拡散したことが要因です。そこで２００４年に数社でパートナー会

を開き豪商の販売からサポートまでを共有したのが始まりです。いまこそ原点に戻り真のパートナーシップのあり方

を考えたいと思います。この機会に全国各地の豪商旗艦パートナー様とぜひお会いしたいと存じます。
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 北から南から＜パートナー様訪問記＞　　　　　

　　プライベートですが・・

＜プラネックスからのご連絡＞  編集後記

軽減税率対策補助金は2016年4月からスタートしましたが本年9月末日をもって終了となります。 　皆様お元気ですか？釜石は例年より早く梅雨に入り毎日のように雨降

（完了報告期限は12月です）当該補助金活用による導入実績は本年6月末時点で11社です。 　りです。本紙は今回で第３号ですが、早くも続行が怪しくなり「三日坊主」

今後は「IT導入補助金（二次公募）」等の活用が見込まれていますが情報共有できれば幸甚です。 　や「石の上にも三年」の言葉が頭をよぎり、我慢の日々でした。（苦笑）

 ＜導入事例のご紹介＞

  導入事例３

  導入事例２

  導入事例１

【お客様情報】

● 顧客名称／所在地

● 業種・品目 漬物製造業

● 旧システム オフコンスクラッチ
‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐----------

【導入内容】

● 導入時期 2019年6月30日

● 導入形態 PtoP型 PC×2台／OP（受注管理、EOS）

● 導入きっかけ 紹介

● 競合先 某事務器屋

● 導入に関するコメント欄

軽減税率対策補助金採択案件。販売店経由で受注した。

● カスタマイズ／アドオン

・出荷指示書追加： 受注伝票登録時に出荷指示書を出力する機能を追加

・第一貨物送り状出力： 第一貨物用の送り状出力機能を追加

【お客様情報】

● 顧客名称／所在地

● 業種・品目 水産加工

● 旧システム Excelで管理

● きっかけ 販売店経由
‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐----------

【導入内容】

● 導入時期 2019年3月31日

● 導入形態 CS型（1Server4Client）／OP（製造、受・発注管理、EOS）

● 導入きっかけ 弊社既存ユーザ

● 導入に関するコメント欄

販売店様より市販の販売管理ソフトを導入する方向で進めていましたが

ロット管理、賞味期限管理が必須とのことで市販パッケージは不可と判断され

豪商での導入に至った。

販売店様の要望でカスタマイズをせずに導入し本稼働後、次のステップで

カスタマイズが必要なら検討していくことになっている。

VPN

本部

水産加工 市場

【お客様情報】

● 顧客名称／所在地

● 業種・品目 リネンサプライ・小売業

‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐‐----------‐‐‐‐‐‐--------‐‐‐‐‐‐-----

【導入内容】

● 導入時期 2018年9月24日

● 導入形態 CS型（1Server5Client）／OP（なし）

● 導入きっかけ システム導入の相談

● 導入に関するコメント欄

地場ベンダーとして、お声掛けを頂いた。

フルスクラッチを希望していたが、他社の販売管理で運用できていたので

豪商の標準機能を提案。豪商は、カスタマイズや機能追加が可能である

ことを提案し先々の変化に柔軟に対応できる事が決め手となり注文戴いた。

● カスタマイズ／アドオン

・請求書： レイアウト変更

・売上データ一括取込機能： 工場側で、クリーニングする製品を１品１品登録

するのは困難であるためバーコード読み込みから、

一覧データ (CSV)を生成し、豪商に取込をする。

Ａ工場 Ｂ工場

ＶＰＮ

５月７日ＮＥＣソリューションイノベータ㈱様

が案件打ち合わせのため来社されました。

日本全国をアクティブに歩いておられ大変

尊敬しております。
私事ですが約２年がかりで製作した

五重塔を地元の介護施設に寄贈

しました。

飾って戴けるか心配でしたが喜んで

いただきホッとしました(^^♪(^^♪

弊社の階段の壁につばめが巣をつくり

ヒナが４羽産まれました。

4/29巣作り開始、5/6同完了・産卵

6/7ヒナがふ化、6/20巣立ちし飛ぶ

練習開始。

本紙完成と同時に旅立ち、さびしい。。。


